the

tgczymy doswiadczenie, kreatywnosc¢
| skutecznos¢ w to, co najwazniejsze -
rozwoj Twojego biznesu.



Klient: Meble Wrobel

meblewrobel.pl

Wykonane ustugi:

Problem klienta:

trudnosc¢ w dotarciu do gltdwnej grupy docelowej
ogolna i nieuporzgdkowana komunikacja

obstuga marketingowa

obstuga social media: f
obstuga kampanii reklamowych
Meta Ads i Google Ads

realizacja materiatow foto-wideo
organizacja sesji zdjeciowej
wsparcie marketingowe

brak odniesien do istotnych kwestii przy wyborze mebili

dzieciecych

marka nie kojarzyta sie z bezpieczenstwem i komfortem
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Klient: Meble Wrobel

meblewrobel.pl



Klient: Szpital Specjalistyczny
PRO-FAMILIA

www.pro-familia.pl

S/ZPITAL SPECJAUSTYCZNY
_ J PRO-FAMILIA

Problem klienta:

e duza dynamika zmian prawnych i ograniczenia
reklamowe w branzy

e niespojna komunikacja marketingowa

e brak podkreslenia kluczowych atutow

Wykonane ustugi:

e plan marketingowy
e obstuga social media: f

« organizacja cyklicznych eventow
« kompleksowa obstuga marketingowa
e redlizacja materiatéw foto-wideo

e stworzenie key visual
e wsparcie marketingowe

e szpital postrzegany gtownie jako placoéwka prywatna

i oSrodek opieki okotoporodowej

o
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Klient: Bester Studio

bester-studio.com

Problem klienta:

e niskie zainteresowanie ekskluzywnymi panelami 3D

e problemem nie byla cena, lecz brak jasno okreslonej

grupy docelowe]
e nieskuteczna komunikacja wptywata na sprzedaz

Wykonane ustugi:

obstuga kampanii reklamowych
obstuga social media: f
obstuga marketingowa

realizacja materiatdw foto-wideo
opracowanie nowej strony www
wsparcie marketingowe



Klient: Bester Studio

bester-studio.com

Formy z natury
doskonate

@ bester-studio.com
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Klient: Bester Studio

bester-studio.com



Klient: Zamek w Krasiczynie

www.krasiczyn.com.pl

Problem klienta:

e che¢ zbudowania silnej, rozpoznawalnej marki

e zwiekszenie ilosci hotelowych rezerwaciji

e chaos komunikacyjny na prowadzonych
kanatach social media

Wykonane ustugi:

 plan dziatah marketingowych
obstuga social media: f
sesje zdjeciowe i filmowe
kampanie reklamowe
foldery reklomowe

wsparcie marketingowe
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Klient: Zamek w Krasiczynie

www.krasiczyn.com.pl



Klient: Nortmar
pompyciepla-podkarpackie.pl

Problem klienta:

Wykonane ustugi:

audyt konta i kampanii w Meta Ads
obstuga social media: f
obstuga i optymalizacja kampanii
leadowych

stata obstuga marketingowa
produkcja materiatow foto i wideo
start nowych kanatow: ¢ 3
automatyzacja i integracja Meta Ads
z CRM (Bitrix24)

niska rozpoznawalnos¢ marki mimo wysokiej jakosci ustug
potencjalni klienci nie byli Swiadomi oferty dopasowanej

do ich potrzeb

brak widocznosci = wysokie koszty pozyskania leadow

mata liczba zapytan zewnetrznych
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Wykonane ustugi:

e plan marketingowy,

e obstuga marketingowa,

e obstuga kampanii reklamowych,

e readlizacja materiatéw foto i wideo.

Klient: Matthias

matthias.com.pl

Problem klienta:

e trudnosc¢ w trafieniu do mtodszej grupy
docelowej wsrod klientow
e niedopasowane tresci do grupy
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Klient: Hat-Bud
hat-bud.pl

Hat-Bud

Problem klienta:

ograniczony zasieg - klienci tylko z jednego kanatu
strona internetowa nieintuicyjna i mato uzyteczna

Wykonane ustugi:

 landing page

 obstuga social media: f

« obstuga kampanii reklamowych

« obstuga marketingowa
 realizacja materiatéw foto-wideo
« wsparcie marketingowe

utrudniony dostep do informacii, wydtuzony proces decyzyjny

nieregularna obecnos¢ w mediach spotecznosciowych
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Klient: Hat-Bud
hat-bud.pl



Klient: CRprint

crprint.pl

v

CRPRINT

CNC SERVICE

o Problem klienta:

Wykonane ustugi:

e plan marketingowy

obstuga social media: f |n
realizacja materiatdw foto-wideo
rebranding logo

stworzenie key visual

e wizerunek nieodzwierciedlajgcy realnego potencjatu firmy

e brak widocznosci marki w internecie

e niespojna komunikacja budzita wgtpliwosci u potencjalnych

kontrahentow
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Klient: White Label
wlabel.pl

WHITE

\/ /4t

o Problem klienta:

Wykonane ustugi:

e optymalizacja strony www

« obstuga social media: f (0]
« obstuga kampanii reklamowych

« obstuga marketingowa

e redlizacja materiatéw foto-wideo

trudna branza - negatywne opinie i silna konkurencja

spadek skutecznosci dziatan marketingowych
White Label tracit impet mimo eksperckie| wiedzy
potrzeba wsparcia w pozyskiwaniu klientow
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Wykonane ustugi:

e plan marketingowy
e rebranding
« materiaty brandingowe

Klient: Dorjan

dorjan-energia.pl

Problem klienta:

e duza konkurencja na rynku
e che¢ zbudowania silnej marki, wzbudzajgcej

zaufanie
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Zaufali nam:

S : Hat-Bud

NATURA PARK rzeszow

0SIEDLE stolica innowacji

MORTIMAR BAMA" B FINRDLLING

POWER SYSTEMS LOGISTICS

°
« ﬁgt\é\éu :'l OSIEDLE MILA PORJAN zDROWIE

- -
Michalik
solon derwd | r.!{l\'!“!.-\!.j

geopriem
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